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FUNNEL MARKETING: CHE COS'È E COME FARLO
Un percorso per trasformare un visitatore in un cliente

Obiettivi
Immagina di avere a disposizione una guida semplice e pratica per
gestire il marketing della tua azienda, per prevedere un percorso
formato da diversi step, attraverso i quali far passare gli utenti per
trasformarli in clienti.

Adottato ormai dalle migliori aziende online, il funnel di marketing
può rivelarsi molto utile anche alle altre aziende, al fine di rendere
più efficaci e di ottimizzare gli investimenti tesi all’acquisizione di
nuovi clienti e alla fidelizzazione degli attuali.

I partecipanti saranno guidati a creare il loro funnel e a valutarne le
potenzialità e le eventuali criticità.

Argomenti

I 5 imprescindibili presupposti: obiettivi, posizionamento,
strategia, narrativa, offerta di vendita.
Che cos’è e a cosa è utile un Funnel di marketing.
Inbound marketing e Lead Generation.
Le 9 fasi del percorso dell’utente: analisi, traffic, transizione,
creazione delle liste, offerta, scala del valore, lead nurturing,
referral, analisi KPI.

 

 

Destinatari
Imprenditori, Responsabili e Addetti marketing, Responsabili e
Addetti commerciali.

Calendario
Una sera a settimana, in orario 19.00-22.00

Docenti
Professionisti area marketing

DURATA TOTALE:
9 ore

NUMERO
PARTECIPANTI:
Il corso verrà
attivato al
raggiungimento del
numero minimo di
8 partecipanti

CALENDARIO:
dal: 09/09/2019
al : 23/09/2019

TERMINE
ISCRIZIONI:
02/09/2019

SEDE DI
SVOLGIMENTO:
FORLI'

REFERENTE DEL
CORSO:
Giorgia Decesari
QUOTA DI
PARTECIPAZIONE:
180.00 € + IVA

Il corso sarà
realizzato solo al
raggiungimento del
numero minimo di
iscritti.
Le date potrebbero
subire variazioni.
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Requisiti
Non sono previsti requisiti d'accesso al corso


